JAVIER
SEBASTIAN

MADRID

Datos Personales

NOMBRE Y APELLIDOS: Francisco Javier Sebastidn Pefa
DOMICILIO: Avda. de Esparfia 24 bajo

TELEFONO: 637 70 56 59

E-MAIL: javiersebastian1976@gmail.com

D.N.I: 53008978-G

FECHA DE NACIMIENTO: 23-Septiembre-1976

PERMISO DE CONDUCCION: B-1

Formacion

Técnico superior en IES Virgen de la Paz. Alcobendas. 2002-2005

administracién de sistemas
informdticos

Formacién Complementaria

Inglés First Certificate in English of Cambridge University.
1992.

Experiencia

Abril 2018 hasta la actualidad
Director Internacional en CARLIN VENTAS DIRECTAS, S.A.

Creacion, apertura, desarrollo y mantenimiento de franquicias en Espafia, México, Ghana y Guinea.
Encargado de tratar con los mdster franquicia de México, Guinea y Ghana.

Preparacion y asistencia a diversas ferias de franquicias en diferentes paises.

Responsable de buscar productos y colecciones outlet de los distintos proveedores nacionales para las
tiendas de Guinea y Ghana, asf como de negociar los precios.

Creacion y apertura de 3 tiendas en Ciudad de México.

Busqueda de proveedores locales para atender a nuestras franquicias en México, asi como negociacién con
proveedores internacionales.

Responsable directo de las franquicias de la zona de Levante y Andalucia (52 en total), ademds de realizar
visitas a el resto de tiendas de toda la peninsula.

Creacion, mantenimiento, andlisis y continuo desarrollo de la tienda online www.carlin.es, ademds de llevar
el SEQ, el SEM y las campaiias de Google Shopping. En los ultimos 4 afios, pasamos de tener una pequefia
pagina web de consulta, a tener una de las tiendas online mds potentes del mercado, ademds de crear una
zona para que los franquiciados puedan descargarse cualquier tipo de documento que necesiten.

Creacion de un sistema de clones de nuestra tienda online, para poder crear en cuestion de minutos una
pdgina web a cada franquiciado que lo desee.
Apertura de nuevas lineas de negocio (alianzas con AliExpress, Glovo, ...).

Noviembre 2017 a Marzo 2018
Director comercial en DMM SUPPLIES.

Reestructuracion y coordinacion del equipo de ventas.
Preparacion y asistencia a feria Intergift 2018.

Apertura de nuevos clientes, y entrada en varios de los principales mayoristas del sector de la papeleria y la
distribucion de material de oficina..

Junio 2012 a Octubre 2017
Director comercial y responsable de grandes cuentas en Archivo 2000.

Coordinacion del equipo de ventas de la compaiiia (5 vendedores) para Espafia y Portugal. Fijacion de los
objetivos anuales y presupuestos de venta, asf como de los objetivos comerciales por zonas, y politicas de
incentivos.

Asistencia y preparacion a ferias tanto nacionales como internacionales
Creacion del catalogo y tarifa anual de la empresa

Definicion, implantacion y desarrollo de la estrategia comercial a corto y medio plazo. Negociacion de
acuerdos y condiciones comerciales a nivel nacional. Gestion y desarrollo de las cuentas claves nacionales
e internacionales de la compania, y de la Division B2B. Coordinacion entre los departamentos de marketing,
logistica y ventas. Disefio y desarrollo del plan promocional, asf como del control y seguimiento de la
cuenta de resultados. Responsable de la busqueda de nuevos canales o mercados. Uso de herramientas de
organizaciéon comercial. Reporte directo al Director General.

Encargado de negociar directamente con proveedores, y de obtener nuevas distribuciones para la empresa.
Responsable Division B2B (Mayoristas de Papeleria, Office Suppliers, Centrales de Compra y Canal Impulso).
Gestion y desarrollo de las cuentas clave nacionales e internacionales de la compafiia. Fijacion de los

objetivos anuales y presupuestos de ventas. Definicion, implantacion y desarrollo de la estrategia comercial
a corto y medio plazo. Planificacion de presupuestos anuales de ventas. Reporte directo al Director General.



Noviembre 2005 a Junio 2012
Representante comercial ARCHIVO 2000 zona centro, Canarias y Baleares.

Gestion directa de todos los clientes ya existentes asf como la apertura de otros nuevos.

Agosto 2005 a Noviembre 2005
Técnico informdtico en el Instituto de Empresa de Madrid.

Encargado del mantenimiento de los equipos informdticos de todas las aulas, y asistencia técnica en
eventos. MADRID.

Marzo 2005 a Mayo 2005
Técnico informdtico en HERTZ, en sus instalaciones en Swords, Dublin.

Asistente del encargado de mantener las redes informdticas del edificio.

Marzo 1995 a Febrero 2005
Vendedor especialista en nuevas tecnologias EN PROSELCO, S.A.

Atencion a clientes y proveedores. MADRID.

Enero 1994 a Febrero 1995
Vendedor en la seccién de deportes individuales en DECATHLON ALCOBENDAS.

Anteriores.
DIVERSOS TRABAJOS VERANIEGOS DE MOZO DE ALMACEN EN DART IBERICA Y DANOSA, ALCOBENDAS.



